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Sosnowiec, 01.12.2010r.

METALWELD FIPROM Polska sp. z 0.0.
ul. Mikotajczyka 57
41-200 Sosnowiec

ZAPYTANIE OFERTOWE

Zwracamy si¢ z prosba o przedstawienie oferty handlowej na planowany zakup zewnetrznej ustugi
doradczej w zakresie opracowania Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1 ,,Paszport do
eksportu” osi priorytetowej 6 Polska gospodarka na rynku migdzynarodowym Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka 2007 — 2013 prowadzonego na podstawie przepisow
rozporzadzenia Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania
przez Polska Agencj¢ Rozwoju Przedsigbiorczo$ci pomocy finansowej w ramach Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013 (Dz.U. nr 68, poz. 414 z p6z. zm.).

Tytut projektu: Rozwoj dzialalnosci eksportowej firmy METALWELD FIPROM POLSKA SP.

Z0.0.

Nr wniosku o dofinansowanie: WND-POIG.06.01.00-24-183/10

Plan Rozwoju Eksportu powinien zawiera¢ nastepujace elementy:

1)
2)

3)
4)
5)

6)
7)

8)
9)

informacj¢ o dacie rozpocze¢cia przygotowywania dokumentu;

opracowania dotyczace analizy konkurencyjnej przedsigbiorstwa pod katem
produktéw lub ustug przedsigbiorcy;

opracowania dotyczace wyboru rynkéw docelowych dziatalno$ci eksportowej;
opracowania dotyczace badania wybranych rynkéw docelowych;

opis biezacej sytuacji  przedsigbiorstwa w  najwazniejszych  obszarach
funkcjonowania i prognozy rozszerzenia dzialalno$ci przedsigbiorcy ze szczegdlnym
uwzglednieniem rozwoju poprzez eksport;

analize¢ SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktu/ustugi na kazdym z
planowanych rynkow docelowych;

opis celow i strategii eksportowej;

rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowe;;

wskazanie 1 uzasadnienie wyboru dziatan do realizacji przez przedsigbiorce sposrod
wymienionych w § 40 ust.2 w/w Rozporzadzenia;

10) szacowang wielko$¢ kosztow niezbednych do sfinansowania dziatan koniecznych do

zrealizowania opracowanej strategii;

11) wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowe;.
Plan Rozwoju Eksportu powinien w sposob kompleksowy okresla¢ strategie eksportowa do
realizacji w kolejnych dwoch latach.
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Na opracowanym Planie Rozwoju Eksportu powinna by¢ zamieszczona informacja o fakcie
realizacji projektu ze srodkow POIG zgodnie z rozporzadzeniem Komisji (WE) nr 1828/2006 z dnia
8 grudnia 2006 r. ustanawiajace szczegotowe zasady wykonania rozporzadzenia Rady (WE) nr
1083/2006 ustanawiajacego przepisy ogolne dotyczace Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spoéjnosci oraz rozporzadzenia
(WE) nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie Europejskiego Funduszu
Rozwoju Regionalnego (Dz. Urz. UE L 371 z 27.12.2006)

Ztozona oferta powinna zawierac:

nazwe 1 adres oferenta,

date sporzadzenia,

termin waznosci oferty,

informacje¢ na temat zakresu przedmiotowego opracowania,

maksymalny czas realizacji opracowania Planu Rozwoju Eksportu,

ceng catkowitg netto i brutto wykonania ustugi,

informacje na temat maksymalnego terminu ptatnosci,

informacj¢ na temat warunkéw platnosci, w tym w przypadku negatywnej

weryfikacji PRE,

9. informacj¢ na temat ewentualnie posiadanego ubezpieczenia prawidtowej realizacji
umowy (polisa),

10. sktad zespotu projektowego i informacje na temat do$wiadczen osob biorgcych
udziat w realizacji zlecenia,

11. informacj¢ na temat do§wiadczen wydawniczych,

12. informacje¢ na temat ilosci wykonanych PRE wraz z informacja o Zlecajacych z
danymi kontaktowymi,

13. informacj¢ na temat ilo§ci wykonanych wnioskéw do dziatania POIG w ramach | i/
lub Il etapu,

14. informacje na temat doswiadczenia w §wiadczeniu ustug doradczych,

15. informacj¢ na temat wsparcia po zrealizowaniu projektu.

N~ wNE

Oferta powinna by¢ sporzadzona na papierze firmowym oferenta i/lub by¢ opatrzona pieczatka
firmowa, posiada¢ date¢ sporzadzenia oraz powinna by¢ podpisana przez oferenta, wedtug zasad
reprezentacji.

Oferta powinna by¢ wazna minimum do: 28.02.2011 r.

Oferta powinna by¢ przestana poczta lub kurierem za potwierdzeniem odbioru na adres siedziby
firmy wskazanej na pierwszej stronie.

Zapytanie ofertowe zamieszczono rowniez na stronie internetowej i w siedzibie zamawiajacego w
miejscu publicznie dostgpnym.

Termin sktadania ofert uptywa w dniu: 20.12.2010 r. 0 godz. 15.00
Oferty dostarczone po okreslonym wyzej terminie nie bedg rozpatrywane.

W trakcie trwania konkursu ofert nie b¢dg udzielane zadne informacje, ktore moglyby mie¢ wptyw
na tre$¢ sktadanych ofert.
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Wybor najkorzystniejszej oferty nastapi w oparciu o nastepujace kryteria:

Lp. Nazwa Sposob oceny Maksymalna
ilos¢
punktéw
1 | Maksymalny termin e do 60 dni— 10 pkt. 10
realizacji zlecenia e  61-90 dni -5 pkt.
e pow. 90 dni — 0 pkt.
2 | Cena catkowita za ustuge e do 12.500 zt netto — 10 pkt. 10
e pow. 12.500 z} netto — 0 pkt.
3 | Maksymalny termin e pow. 90 dni od dnia zdania PRE — 10 pkt. 10
platnosci za ushuge e 61-90 dni od dnia zdania PRE — 5 pkt.
e o 60 dni od dnia zdania PRE — 0 pkt.
4 | Warunki ptatno$ci e  Oferta zawiera klauzule o braku obowigzku dokonania 10
zaplaty w przypadku negatywnej weryfikacji PRE — 10
pkt.

e  Oferta nie zawiera klauzuli o braku obowigzku dokonania
zaplaty w przypadku negatywnej weryfikacji PRE — 0 pkt.

5 | Ubezpieczenie realizacji e Oferent posiada ubezpieczenie odpowiedzialnosci 10
projektu cywilnej od niewykonania lub nienalezytego wykonania
przedmiotu umowy na kwote 50 tys. zt lub wyzszg — 10
pkt.

e  Oferent nie posiada ubezpieczenia odpowiedzialnosci
cywilnej od niewykonania lub nienalezytego wykonania
przedmiotu umowy na kwotg 50 tys. zt lub wyzsza — 0 pkt.

6 | Zabezpieczenie kadrowe e Oferent zaangazuje w realizacje projektu 5 lub wiecej 10

realizacji projektu konsultantow/specjalistow, ktorzy sg zatrudnieni u niego
W oparciu 0 umowe o prace lub sa
wspolnikami/wtascicielami firmy, w tym co najmniej
jednego ze stopniem naukowym doktora — 10 pkt.

e Oferent zaangazuje w realizacje¢ projektu 2-4
konsultantow/specjalistow, ktorzy sg zatrudnieni u niego
W oparciu 0 umowe o praceg lub sg
wspolnikami/wlascicielami firmy, w tym co najmniej
jednego ze stopniem naukowym doktora — 5 pkt.

e Oferent zaangazuje w realizacj¢ projektu mniej niz 2
konsultantow/specjalistow, ktorzy sa zatrudnieni u niego
W oparciu 0 umowe o prace lub sa
wspoélnikami/wiascicielami firmy — 0 pkt.

7 | Profesjonalny charakter e Oferent jest zarejestrowanym wydawca w Bibliotece 10

opracowania Narodowej i wydat dotychczas co najmniej 10 publikacji,
oznaczonych ISBN — 10 pkt.

e  Oferent nie jest zarejestrowanym wydawca w Bibliotece
Narodowe;j i/lub nie wydat dotychczas co najmniej 10
publikacji, oznaczonych ISBN — 0 pkt.

8 | Doswiadczenie w e Oferent zrealizowat dotychczas 60 lub wigcej projektow, 10
zakresie sporzadzania polegajacych na opracowaniu PRE — 10 pkt.
PRE e Oferent zrealizowat dotychczas 30-59 projektow,

polegajacych na opracowaniu PRE — 5 pkt.
e Oferent zrealizowal dotychczas mniej niz 30 projektow,
polegajacych na opracowaniu PRE — 0 pkt.

9 | Do$wiadczenie w e  Oferent zrealizowat dotychczas 170 lub wigcej projektow, 10
zakresie sporzadzania polegajacych na opracowaniu wniosku o dofinansowanie
wnioskow do dziatania w ramach dziatania 6.1 POIG — I i/lub 11 etap — 10 pk.

6.1 POIG e Oferent zrealizowat dotychczas 100-169 projektow,

polegajacych na opracowaniu wniosku o dofinansowanie
w ramach dziatania 6.1 POIG — I i/lub 1l etap — 5 pkt.
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e Oferent zrealizowal dotychczas 99 lub mniej projektow,
polegajacych na opracowaniu wniosku o dofinansowanie
w ramach dziatania 6.1 POIG — | i/lub Il etap — O pki.

10 | Doswiadczenie w e Ilos¢ klientow, dla ktérych wykonano ustuge doradcza na 10
$wiadczeniu ushug przestrzeni ostatnich 12 miesigcy wynosi pow. 170
doradczych klientow — 10 pkt.

e Ilos¢ klientow, dla ktérych wykonano ustuge doradcza na
przestrzeni ostatnich 12 miesigcy wynosi 100-169
klientow — 5 pkt.

e Jlos¢ klientow, dla ktérych wykonano ustuge doradcza na
przestrzeni ostatnich 12 miesiecy wynosi 99 i mniej
klientow — O pkt.

Razem 100

Zamawiajacy wybierze najkorzystniejszg oferte, ktora uzyska najwyzszg ilos¢ punktéw w oparciu o
ustalone kryteria i podpisze umowe z wybranym wykonawcg. W przypadku uzyskania takiej same;j
ilosci punktow przez dwoch oferentéw, o miejscu na liscie rankingowej zadecyduje termin ztozenia
oferty (oferta ztozona wczeéniej bedzie wyzej na liscie).
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